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PALAVRA DO

PRESIDENTE

Peguei-me, dia desses, questionando sobre a natureza do varejista. Sao tantas as
dificuldades que nos rodeiam, mesmo em tempos de vacas gordas, como dizemos
popularmente. A burocracia, a fiscalizacdo e todas as obrigacdes que temos pesam em
nossas costas, tememos mudangas bruscas no mercado, mas, ainda sim, persistimos.

O que somos? Que diante de um ano fatalmente desafiador, permanecemos,
prosseguimos e batemos o pé, confirmando que ndo desarraigaremos. Eu digo aos meus
colegas o que somos: desbravadores.

Os grandes amigos que convivem comigo e com a nossa diretoria reafirmam isso:
coragem n&o nos falta. Ndo nos faltou quando demos inicio, muitas vezes com pouco
capital, a um negdcio que nunca teve garantias de dar certo. Nao nos faltou quando o
suCesso veio, e ouvimos de muitos que quanto mais alto se sobe, maior a queda; e ainda
quando a dificuldade veio, nds permanecemos firmes.

Por que digo tudo isso? Veja bem se essas ndo séo histérias reais de pessoas corajosas que
merecem ser registradas e, de alguma forma, eternizadas.

Sindivarejista & Associados. O nome dessa revista deixa claro que, assim como o Sindicato
é grande por ser o resultado da uniao das empresas varejistas do Distrito Federal, as
empresas também sao grandes conosco. Somos grandes juntos e, por isso, merecemos
esse espaco de destaque.

Essa publicacédo que vocé comeca a ler nesse momento é uma colecao da histéria
de desbravadores corajosos, que permanecem firmes e fortes na missao para a qual
nasceram, que perpetuam o dom que receberam e multiplicam os conhecimentos e
oportunidades da vida.

Orgulhamo-nos de levar a historia de cada um de vocés para outros colegas varejistas,
tantos outros que sonham em um dia empreender, e os clientes que, mais do que
servico, sempre buscam uma conexao com cada um de nés.

Edson de Castro
Presidente do
Sindivarejista

Desejo uma otima leitura e que vocé, em sequida, faca parte das nossas paginas!
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CONHECA O

SINDIVAREJISTA

OCé ja parou para pensar No que aconteceria se a categoria patronal do varejo ndo tivesse
representacao? Quantos comércios fechariam por falta de melhorias? Quantas leis a mais

prejudicariam o comércio e vigorariam sem impedimento? Quantos convénios ndo existiriam?

Pois essa nao é uma preocupacao que vocé deva ter. O Sindicato do Comércio Varejista do Distrito Federal
(Sindivarejista) existe e foi o primeiro sindicato patronal fundado em Brasilia, em 1970. Criado para defender
o interesse dos empresarios do comércio varejista, 0 compromisso deste Sindicato é muito claro: ser um

facilitador no crescimento empresarial e no desenvolvimento econémico do Distrito Federal.

Com mais de 1.500 associados, o Sindivarejista busca sempre dar destaque aos associados, dando-lhes

espaco e fomentando as possiblidades de parcerias e desenvolvimento.

Um exemplo disso foi a intermediacéo do Sindicato na regularizacéo da ocupacao de areas publicas nos
comércios da Asa Sul (puxadinhos), uma proposta trabalhada de forma intensa, com muitas reunioes e
debates, até que se chegasse num consenso que n&o prejudicaria os empresarios e ainda regulamentasse o

uso dos espacos, evitando transtornos futuros. Essa é sé uma das muitas acdes do Sindivarejista.

Vocé também esta participando de outro projeto que nasceu do anseio e da busca por conceder um
espaco de destaque aos comerciantes varejistas. A publicacdo SINDIVAREJISTA & ASSOCIADOS ne2
possibilita que nossos associados, mais uma vez, tenham uma ligacao rapida e confidvel com o cliente e

com outras entidades e organizacdes de interesse, ganhando forca e destaque.

Conhecendo mais sobre o Sindivarejista, espero que tenhamos te convencido a vir nos visitar. Temos

muito mais a mostrar!

Sindivarejista: sindicato forte para um varejo vivo!
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ASSOCIADOS

BELLA JOIAS
BRILHO E BELEZA @

BUCCAR JOALHEIROS
SOFISTICACAO E COMPROMISSO
COM O CLIENTE

D' PRESENTE
A SATISFACAQ SE ENCONTRA AQUI

DF NAUTICA
NOVO ESTABELECIMENTO NO RAMO
DE NAUTICA (1)

EMBALAGENS CARAMUJO
CLIENTES FIEIS E SATISFEITOS

VULCAO DA BORRACHA

TRADICAQ E QUALIDADE EM FERRAMENTAS,
MAQUINAS E EQUIPAMENTOS DE SEGURANCA
PESSOAL

ATLANTIDA MOVEIS
SEMPRE PERTO DE VOCE!

CASA DAS PERSIANAS
VARIEDADE E BOM PRECO @

EMPORIO CIA DO SONO
PROPORCIONANDO A QUALIDADE
DO DESCANSO )

FERRAGENS PINHEIRO
PIONEIRISMO E QUALIDADE @9)

KOLLEMAN
ATENDER BEM PARA ATENDER SEMPRE @

GRUPO LUMI
SOLUCOES EM TECNOLOGIA E AUTOMACAQ

STAR MOVEIS
TRADICAO EM MOVELARIA NO
DISTRITO FEDERAL

CONSCIENTE CONTABILIDADE
E CONSULTORIA
CRESCENDO JUNTOS (D)

GESTAO CONTABIL
CRESCENDO COM O EMPRESARIO

JURIDICON
SERVICO CONTABIL DE ALTA CONFIANCA



MGS SERVICOS CONTABEIS
COMPROMETIMENTO E SEGURANCA
DE QUEM ENTENDE (33)

PRIMUS ASSESSORIA CONTABIL
EXCELENCIA EM ATENDIMENTO

ATELIE DO BEBE
TRANSFORMANDO SONHOS EM REALIDADE

AUTO ESTIMA
A LOJA QUE TRADUZ SEU NOME

BABALOO PINK
PECAS EXCLUSIVAS E CLIENTES FIEIS

BAD BOY
GESTAQ DE GARRA

CIRANDINHA
BOM GOSTO E QUALIDADE

CHULEZINHO
CALCANDO A MOLECADA @

2 TEMPOS
COM ESTILO E BELEZA

GLOBO ESPORTE
ONDE VOCE CHEGA PRIMEIRQ! @

HERING STORE
0 BASICO CHIQUE DAS LOJAS HERING

HILMS BONES
UMA IDEIA DIFERENTE

LAFAETI JEANS
PRODUZINDO CONFORTO E QUALIDADE

MUSA BSB
O MELHOR NUM SO LUGAR

NAO ATIREI O PAU NO GATO
0 LUGAR DA CRIANCA

FEZZUTI CALCADOS
ATENDIMENTO PERSONALIZADO

SIX BROTHERS
MODA JOVEM COM QUALIDADE

YOUNG BLUE
MODA PARA ELES ()

CAPITAL MUSICAL
A LOJA DO MUSICO BRASILIENSE

CENTRAL MUSICA
DIFERENCIAL COMPETITIVO

CLARO - VIA CELULAR
SUCESSO NO RAMO DE TELEFONIA

CLINICA ELOHIM
UM ESTABELECIMENTO SERIO CREDENCIADO
PELO DETRAN Q0

INNOVA TELECOM
SATISFACAQ NO SEGMENTO DE TV POR

ASSINATURA

MICROSOM BRASILIA
RENOVANDO VIDAS



ARTIGOS, PRESENTES
E ARMARINHO

BELLA JOIAS
BRILHO E BELFZA

omo toda boa loja do segmento feminino, a Bella Joias

dedica atencao especial a diversidade dos produtos e aos

servicos oferecidos. Em instalacdes amplas e confortaveis,
a loja oferece joias, semi joias, pratas, acessorios, bolsas de festas e

muitas pecas de montagem.

A loja possui o cartdo fidelidade, onde a cliente pode escolher uma
mercadoria totalmente gratis, apds ter comprado algumas vezes na loja.
Além disso, sdo oferecidos cursos de montagens gratuitamente.“O cliente
compra as pecas na loja e ganha um curso gratuito’, explica Isabel Aguiar,

responsavel pelo estabelecimento.

Segundo Isabel, o diferencial da Bella Joias é o canal de comunicacao
usado para manter loja e consumidor em constante contato.“O essencial
na loja é ouvir o cliente, por isso ligamos, mandamos Whatsapp e

lembramos de aniversarios. Tudo isso para melhor atende-los”

A empresdria possui clientes que acompanham o progresso da loja desde
o inicio, hd 15 anos:“Viramos amigas, confidentes... Essas clientes acabam

trazendo novas pessoas para a loja’, completa Isabel.



POR ALINE LIANO

* PECAS PARA MONTAGENS
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9 QSB 2, Lote 20, Taguatinga Sul, Brasilia-DF, 72015-520

@ (61)3355-1005
o Segunda a sexta-feira, das 8h as 18h | Sdbado, das 8h as 16h



ARTIGOS, PRESENTES
E ARMARINHO

BUCCAR JOALHEIROS
SOFISTICACAQ E COMPROMISSO COM O CLIENTE

requinte e a elegancia que uma jéia pode traduzir é

realmente magnifico. A Buccar Joalheiros sabe disso, e ha 20

anos no mercado oferece joias de 18 quilates, do pequeno
ao médio porte, com certificacdo de garantia e reconhecimento de
qualidade. A mesma garantia se estende a joalheria, que fabricacao as

proprias pecas sob medida.

Um diferencial da loja é que geralmente os novos consumidores séo
trazidos e recomendados pelos clientes habituais e atendidos pela bem
treinada equipe de profissionais. Estes estao habituados a satisfazer as

exigéncias dos mais sofisticados consumidores.

Para a Diretora da Buccar Joalheiros, Lilian de Araujo, a qualidade da
prestacdo de servico e o compromisso com o cliente séo os maiores
potenciais da loja. “Prestamos consultoria, atendemos com hora marcada
para que o cliente tenha exclusividade e possa escolher a joia que deseja’,
ressalta Lilian. A Buccar também restaura, repara ou modifica pecas, de

acordo com o interesse do cliente.

Para ganhar mais destaque e inspirar os clientes, as joias séo
elegantemente expostas nas vitrines, devidamente separadas pelos tipos,
categorias ou nivel de raridade, como as feitas com rubi, safira, turmalina,
esmeralda, dgua marinha, prata, ouro, ouro branco, diamante e outros

materiais que encantam os apaixonados por joias.




POR MARIANA AZAMBUJA

Com o intuito de atingir a todos os tipos de consumidores, a Buccar
possui “vitrine de descontos’, onde periodicamente sao expostas joias
com precos de ocasido. Com uma clientela fidelizada, Lilian de Araujo

investe na propaganda para atrair as pessoas que ainda ndo conhecem a
exceléncia dos produtos e servicos.
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° EQS 302/303, Shopping Fashion Mall 130, Asa Sul, Brasilia-DF, 70338-400
S 61)3226-8055

M atendimentobuccar@hotmail.com

o Segunda a sexta-feira, das 10h as 19h | Sdbados, das 10h as 15h



ARTIGOS, PRESENTES
E ARMARINHO

D' PRESENTE
A SATISFACAQ SE ENCONTRA AQUI

D’ Presente trabalha hd 40 anos no comércio do Distrito Federal

a fim de oferecer diversas opcdes nos setores de decoracdo e

bijuterias. Para atender a demanda sem deixar de satisfazer todos
0s gostos, a loja apresenta ao cliente uma infinita variedade de produtos,

onde é possivel achar o que melhor se encaixa em preferéncia e custo.

O que néo falta na D' Presente sé&o opcoes, e a loja garante as melhores
pecas de decoracdo e bijuterias. Os acessorios, inclusive, foram o que

sempre lideraram as vendas, ao longo dessas quatro décadas.

Para Vilma Queiroz, proprietdria, a caracteristica que define melhor a
D'Presente é tradicdo, ja que por tantos anos os clientes se tornaram amigos
e os produtos continuam tendo grande aceitacao do publico.“O sucesso para
continuarmos até hoje foi ndo ter mudado nosso jeito em nada. Os clientes

gostam da D'Presente, assim, ja faz parte da vida deles’, conta.

A loja possui mais quatro filiais no: Patio Brasil, Conjunto Nacional,

Taguatinga Shopping e Alameda Shopping.



POR ALINE LIANO

9 SCN Quadra 05, Bloco A, Loja 36, Brasilia Shopping, Asa Norte, Brasilia-DF, 70715-900

& (61)3328-5414
O Segunda a sdbado, das 10h &s 22h | Domingos e feriados, das 14h &s 20h
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ARTIGOS, PRESENTES
E ARMARINHO

DF NAUTICA
NOVO ESTABELECIMENTO NO RAMO DE NAUTICA

pesar de ser um novo espago No segmento de assisténcia e

artigos para embarcacoes, A DF Nautica iniciou 0 ano de 2014

de forma surpreendente. Genival Bezerra Soares, proprietario
do estabelecimento, explica que devido a dificuldade em ter acesso aos

produtos e assisténcias, ele mesmo resolveu investir no ramo.

Condutor e apaixonado por barcos, Genival oferece aos clientes da DF
Ndutica todas as pecas e acessorios, lubrificantes, dleos, motores e artigos
de seguranca para as mais diversas embarcacoes, seja ela de pequeno ou

médio porte.

Além dos produtos, a empresa dé todo o suporte para a manutencédo das
embarcacdes. “Prestamos assisténcia tanto no Lago, como na empresa,

quando se traz o barco aqui’, explica o empresario.

Segundo Genival, a DF Nautica atende clientes de todas as classes,
inclusive pessoas que usam embarcacdes mais simples, as chamadas
canoas. "Aqui se atende do empresario que possui barco de R$500 mil até

o cliente que possui um de R$ 5 mil reais ou menos’, afirma o proprietério.



9 ADE Conjunto 28, Lote 07, Aguas Claras Brasilia-DF, 71991-360

S 61)3399-0140
N dfnautica@gmail.com
& www.dfnautica.com.br

O segunda a sexta-feira, das 8h as 17h | Sabados, das 8h as 14h

POR ALINE LIANO
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ARTIGOS, PRESENTES
E ARMARINHO

EMBALAGENS CARAMUJO
CLIENTES FIEIS E SATISFEITOS

om vendas diretas para o cliente, além de produtos no atacado,

a Caramujo Distribuidora de Embalagens completa 21 anos

no mercado de Samambaia com uma clientela fiel que reconhece
0 bom trabalho desenvolvido pela empresa e sabe onde encontrar mais
de 8 mil itens no segmento de embalagens e produtos para sorveteria,

confeitaria, padaria, doces, produtos de limpeza e artigos para festa.

Os cursos oferecidos gratuitamente na area de confeitaria e sorveteria
para aqueles que adquirem produtos das marcas utilizadas nos cursos,
com valores acima de RS 20, é outro fator que ajuda a fidelizar os clientes.
Segundo o proprietério, Carlos Pires de Lima, “é positivo porque com as
aulas eles também adquirem os produtos e utensilios necessarios na loja,

0 que contribui com as vendas”, afirma.

Ele conta que vende para grandes empresas, mas atende com a mesma
eficiéncia os pequenos empreendedores que estao iniciando no ramo de
confeitaria, padaria e fabricacdo de sorvetes, entre outros. "“Optamos por nao
trabalhar com vendedores externos porque temos satisfacdo em conhecer
e receber o cliente na loja, mas também contamos com um balcéo de

televendas com entrega em domicilio em dias programados’, explica.

Entre os diferenciais da empresa em relacédo aos concorrentes, de

acordo com Carlos, estao um excelente estoque e atendimento, além de
contar com bons fornecedores para que os clientes possam encontrar
tudo que precisam, e por isso, hd um grande mix de produtos. “Além disso,
ampliar a oferta de produtos e estar sempre se atualizando no mercado é

uma meta constante de nossa empresa’, finaliza ele.



POR ELMA ASSIS

9 QS 122, Conjunto 1, Comércio Loja 01, Samambaia, Brasilia-DF, 72304-521

@ (61)3358-5822
B www.facebook.com/embalagens.caramujo

& www.embalagenscaramujo.com.br
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ARTIGOS, PRESENTES
E ARMARINHO

VULCAO DA BORRACHA
TRADICAQ E QUALIDADE EM FERRAMENTAS,
MAQUINAS E EQUIPAMENTOS DE
SEGURANGA PESSOAL

e parafusos a gerador de energia, na Vulcao da Borracha

se encontram mais de 18 mil itens para atender todas as

necessidades do cliente em manutencao e prestacdo de
servico. Tudo para manutencao comercial e industrial, equipamentos de

seguranca, ramo elétrico e material agropecuario.

Com 54 anos de tradicdo, a loja investe em uma equipe qualificada que
passa por treinamentos técnicos para que estejam preparados para indicar
a melhor solucédo aos clientes. Os vendedores tém disponibilidade para
atender os clientes em todo o Distrito Federal, com horario agendado, e

também fazer entregas em fazendas e chacaras no entorno.

O proprietario Wagner Silveira Junior afirma que para se manter no
mercado e fidelizar os consumidores é preciso inovar sempre, buscar
0 aprimoramento das instalacées da loja, a qualidade no atendimento,
a disposicdo de produtos e novos fornecedores que tragam produtos
de qualidade e com o melhor custo beneficio para que o cliente tenha

confianca e conforto ao comprar na loja.

AVulcao da Borracha realiza promocées periddicas de produtos que sao
mais vendidos, no periodo de final de ano e épocas de chuva em Brasilia,
onde itens como capas, botas, impermeabilizadores, bombas e drenagem

ficam em promocao.

O site da loja é completo e tem informagdes de todos os produtos oferecidos,
incluindo o preco, o que facilita o cliente na hora de fazer uma cotacao. Todas
as vendas séo feitas direto com os vendedores, o que melhora o atendimento

e permite a negociagao entre o comprador e o vendedor.



POR MARIANA AZAMBUJA

9 QS 3, Praca 400-A, Lotes 10/13, Areal, Aguas Claras, Brasilia-DF, 71953-000

B (61)3351-3322

W™ vulcao@vulcaodaborracha.com.br

B www.facebook.com/pages/vulcao/144829119015736
& www.vulcaodaborracha.com.br

(O Segunda a sexta-feira, das 8h as 18h | Sabados, das 8h as 14h




CASA E ESCRITORIO

ATLANTIDA MOVEIS
SEMPRE PERTO DE VOCE!

tlantida Méveis é um nome conhecido pelos moradores do
Distrito Federal, afinal, essa é a marca que se mantém na lideranca

no ramo de movelaria ha mais de 33 anos.

O empresério Donizzeti Antonio Filho garante que, mesmo em momentos
tempestuosos, ao longo dessas trés décadas a vontade de crescer e
oferecer produtos de qualidade para a familia brasiliense superaram

as dificuldades. Com a experiéncia de ter passado por diversos planos
econdmicos e momentos criticos do pais, o empresario ndo reclama, afinal
hoje, diferente de 20 anos atras, as classes econémicas “E'e “F" podem
concretizar o sonho de mobiliar a casa.“Hoje a classe 'F'pode comprar
além do basico. Ela ganhou poder de compra no salério e a forma de

pagamento é muito melhor se comparada ha alguns anos’, analisa.

Além de oferecer planos de pagamento que cabem no bolso do
consumidor, a Atlantida Méveis, possui lojas nos mais movimentados
pontos comerciais do Plano Piloto e cidades satélites. Donizzeti destaca
que a Atlantida também instala unidades nos lugares mais distantes

da capital federal, tornando acessivel a aquisicdo dos produtos pelos
moradores de bairros mais modestos e mais longinquos, sem que seja
necessario ao consumidor percorrer grandes distancias ou enfrentar o

transito para realizar as compras de moveis.




Mesmo sendo um dos nomes mais conhecidos do comércio brasiliense,
Donizzeti procura manter a rede sempre em evidéncia.“E muito
importante ter a sua marca nos mais variados lugares, mesmo que o local

nao ofereca a rentabilidade costumeira das demais lojas’, afirma.

A rede de lojas segue para mais um ano com todo o gas e vontade de
servir e trabalhar pela numerosa e fiel clientela, afinal, Donizzeti e a equipe

esperam ao menos mais trés novas décadas de lideranca no mercado.

9 QNE 26, Lotes 14/15, Taguatinga Norte, Brasflia-DF, 72125-260
B (61)3355-5252

B wwwfacebook.com/atlantidamoveis

www.instagram.com/atlantidamoveis

& www.atlantidamoveis.com.br

o Segunda a sexta-feira, das 8h as 20h | Domingo, das 8h as 14h

POR ALINE LIANO
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CASA E ESCRITORIO

CASA DAS PERSIANAS
VARIEDADE £ BOM PRECO

uando Luiz Alberto Marino inaugurou a Casa das Persianas,

ha mais de 40 anos, mal sabia ele quantas mudancas iria

presenciar dentro e fora da loja. O estabelecimento, a
principio, tinha como proposta exclusiva oferecer assisténcia técnica ao

segmento de persianas e cortinas.

Com o passar do tempo, os servicos foram ampliados e acessorios e
componentes desses produtos comecaram a ser vendidos também.

Ao mesmo tempo em que a matriz de Brasilia ia se transformando, o
empresario inaugurava uma nova loja em Goiania, que atuava no ramo de
tecidos. A filial goiana ndo conseguiu alcancar os lucros esperados, €, ao
encerrar as atividades, teve as mercadorias transferidas para a matriz de

Brasilia, tornando a loja mais ampla e com mais opcoes.

A partir desse momento, a Casa das Persianas se estabeleceu no comércio
brasiliense trabalhando com venda e assisténcia técnica para cortinas e

persianas, como também na oferta de centenas de opcdes de tecidos.

Mesmo depois de tantos anos, a Casa das Persianas é conhecida pelo
servico de exceléncia e compromisso com o cliente. Levando em conta
esse comprometimento com a clientela, Luiz procura ter a disposicao os
produtos com o melhor custo beneficio. “Até temos persianas mais caras,
como aquelas de controle remoto, mas o que o cliente quer sdo produtos

econdmicos e é isso que priorizamos’, conta.



POR ALINE LIANO

9 SCLS 113, Bloco A, Lojas 12/13, Asa Sul, Brasilia-DF, 70376-510

@ (61)3345-1891
& \www.casadaspersianas113sul.com.br

(C) Segunda a sexta-feira, das 8h30 as 19h | Sdbado, das 9 as 14h
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CASA E ESCRITORIO

EMPORIO CIA DO SONO

PROPORCIONANDO A QUALIDADE DO
DESCANSQO

qualidade do sono é algo que, muitas vezes, é ignorado pelas

pessoas, mas que tem grande influéncia na vida de todos.

Afinal, uma noite ma dormida prejudica todas as atividades de
um dia. Por isso, a Cia do Sono oferece um dos melhores produtos no

mercado de colchoes.

Levando em conta 0 aumento da conscientizacdo sobre a salide do
sono, a populacdo comecou a procurar melhores colchdes e acessoérios
que trazem para as noites maior conforto e relaxamento. A Cia do Sono,

pensando nesse consumidor, apresenta diversos produtos e servicos.

Segundo Luiz Eugénio, proprietario da loja, através de uma triagem feita
pela equipe de vendedores é possivel tracar o colchao ideal para cada

necessidade.”O sono é onde menos se investe. O colchdo, dentre outros
fatores, ¢ um dos elementos que contribui para que a pessoa tenha uma

noite tranquila’, conta.

E possivel ainda um casal que mantém gostos diferentes de colchéo ter,
em uma mesma cama, as duas opcoes. “Por exemplo, o marido que gosta
do colchao duro e a mulher que gosta dele mais macio pode personaliza-
lo sequindo cada vontade. Fazemos uma metade diferente da outra sem

=

alterar o aspecto do colch&o’, revela o empresario.

As opcoes da Cia do Sono sao as mais variadas. Apresentam-se colchdes
ortopédicos, antialérgicos, com massageadores vibratorios, infravermelhos

e um leque de opgdes em acessdrios, camas e travesseiros.



Além de toda essa variedade de conforto, a Cia do Sono ainda
promove, durante dois dias da semana, um Day Spa, onde qualquer
pessoa, mesmo que nado seja cliente, pode ir até a loja e ganhar uma
massagem nos pés feita por um profissional, conhecer de perto

todos os produtos da Cia do Sono e até dar uma deitada em um dos
colchdes com massageadores, para sentir realmente a proposta da loja.

E o melhor, tudo sem compromisso.

Q@ CLS 412, Bloco D, Lojas 3 e 9, Asa Sul, Brasilia-DF, 70278-540
B (61) 3344-8432

B www.facebook.com/emporiociadosono
www.instagram.com/ciadosono
& www.ciadosono.com.br/

o Segunda a sexta-feira, das 9 as 19h | Sdbados, das 9 as 17h

POR ALINE LIANO
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CASA E ESCRITORIO

FERRAGENS PINHEIRO
PIONEIRISMO E QUALIDADE

Ferragens Pinheiro tem uma ligacdo com a histéria de Brasilia,

j& que estd na capital federal ha 53 anos. Atuando no Distrito

Federal, a marca do grupo é formado pela Pinheiro Ferragens.
A empresa conta com duas lojas, no SIA e em Taguatinga, com servicos
como corte e dobra de chapas e o levantamento de produtos utilizados
na execucao de projetos, além de fornecer mais de 2 mil produtos. Dentre

eles: chapas de aco, vergalhdo, tubos, telas e perfis a pronta entrega.

Em Ceilandia, onde funciona a IndUstria Pinheiro, sdo cortados os vergalhdes
e fabricadas as telhas galvanizadas sob medida. O grupo atua também no
mercado com locacdo de imdveis comerciais e com a cria e engorda de gado

Nelore e Tabapug, segundo a empresaria e gestora do grupo, Janine Brito.

O crescimento e o sucesso do Grupo Pinheiro de Brito, segundo Janine, se
devem ao trabalho e a visdo empreendedora do pai, Getulio Pinheiro de
Brito, que chegou a Brasilia na época de fundacao da cidade e, aos poucos,
diversificou a atuacdo nos trés segmentos acreditando nas oportunidades

que surgiam com a nova capital do pafs.

De acordo com ela, os filhos deram continuidade aos negocios, trabalhando
para se diferenciar no mercado através da comercializacdo de produtos

de qualidade e da exceléncia no atendimento, somados a solidez e a
credibilidade financeira que conquistaram. Esse norte empreendedor os levou
a0 sucesso das empresas e ao crescente potencial de investimento em novos
projetos.“O DF tem uma economia promissora, e acreditando nisto nosso
préximo projeto é a construcao do primeiro prédio totalmente de ago, em

Brasilia, e a abertura de um novo centro de distribuicéo’, conclui.



POR ELMA ASSIS

Q SIATrecho 2, Lotes 1545/1595, Zona Industrial, Guard, Brasilia-DF, 71200-020
&/ (61)3012-8181

& www.ferragenspinheiro.com.br




CASA E ESCRITORIO

KOLLEMAN
ATENDER BEM PARA ATENDER SEMPRE

Kollemann, além de produzir méveis, produz também sonhos.
A casa aconchegante, a decoragao em harmonia com a movelaria,
tudo isso faz parte do processo de criacdo que a Kollemann

proporciona ao cliente.

Os moveis produzidos pela Kollemann sdo analisados previamente para
adequacéo e funcionalidade de cada espaco. No primeiro contato com a
equipe Kollemann, além de se oferecer o desenvolvimento do projeto, é

agregado aos servigos a assisténcia técnica no periodo de cinco anos.

Segundo Marta Monteiro Lima de Sousa, proprietaria da empresa,
0 comprometimento com o trabalho é o principal fator para que,
atualmente, 90% dos clientes cheguem até a loja por indicagao. “Nosso

diferencial é ndo deixar o cliente na mao” conta.

Além das residéncias, a Kollemann ainda presta servicos para diversos
segmentos como lojas, clinicas e até hospitais. Um dos clientes de renome

que ja garantiram a qualidade dos mdveis Kollemann foi o Hospital Brasilia.



POR ALINE LIANO

9 Avenida Jequitiba 685, Rua 35 Sul, Loja 09, Aquas Claras, Brasilia-DF, 71929-540

@ (61)3965-4146
© Segunda a sexta-feira, das 8 as 18h

21



CASA E ESCRITORIO

GRUPO LUMI
SOLUGOES EM TECNOLOGIA E AUTOMAGAQ

ferecer solucdes completas em tecnologia e automacéao

comercial para o varejo é a proposta do Grupo Lumi, com

quatro empresas: Lumi Software, Canal Técnico, Contabweb
e Lumi Comércio, além de Representacdes Comerciais, com 15 anos de
atuacao no mercado do Distrito Federal e das regides Norte, Nordeste,

Sudeste e Centro-Oeste.

Segundo o diretor executivo, Rodrigo Vidal, o grupo trabalha com a venda,
manutencao e instalacdo de hardwares, automacao comercial para o
varejo, fabrica de softwares e auditoria fiscal e tributdria: “Atuamos para
oferecer completo servico nessas areas”. Ele conta que a Lumi foi a primeira
empresa a desenvolver softwares para supermercados de Brasiliae que tem
uma equipe de consultoria para implantacdo de softwares por meio de

parcerias em todo o Brasil.

Outro projeto do grupo, ainda em desenvolvimento € o controle de
estoque para o varejo por radiofrequéncia (RFID), que faz o inventario em
tempo real."Somos os Unicos a oferecer a locacéo de coletores de dados
para as empresas do comércio. E ainda, entre outros servigos, oferecemos
a emissao de Certificado Digital e um exclusivo servico de monitoramento
de redes de informatica para as empresas, com suporte e manutencao
remota, o que lhes permite ganho de tempo e reducdo de custos de até

50% na gestao da TI', afirma.



POR ELMA ASSIS

Para o empresario, o segredo do sucesso € inovar, estar sempre a

frente das demandas do mercado - para reduzir custos e aumentar a
produtividade -, ter uma visdo a longo prazo e contar com uma equipe
treinada constantemente e motivada. Ele ressalta que o grupo ja trabalha
com investimentos para 0 proximo ano, com expansoes para Minas Gerais,
Rio de Janeiro e Espirito Santo, além dos estados onde ja atua, entre eles,

Pard, Tocantins, Bahia, Sdo Paulo, Goias e Mato Grosso.

9 SIA Trecho 3/4, Lote 625/695, Salas 108/114, Zona Industrial, Guara, Brasilia-DF, 71200-030

8 (61)3361-9001

& Wwww.canaltecnico.com.br
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CASA E ESCRITORIO

STAR MOVEIS
TRADIQ[\O EM MOVELARIA NO DISTRITO FEDERAL

grupo de lojas Star Moveis oferece aos clientes méveis de
qualidade e atendimento personalizado. No mercado desde
1998, a empresa apresenta todas as pecas no segmento de

movelaria com o melhor preco e suporte.

Inserida num ramo onde existem centenas de concorrentes, a Star Moveis
garante o diferencial na gratuidade da montagem e entrega, ja que o
Centro de Distribuicao é localizado no Distrito Federal. “Essa é uma das
grandes vantagens do nosso grupo, levar facilidade ao cliente’, conta

Fernando, proprietério da Star Moveis.

O empresério ainda afirma que a equipe das lojas procura ajustar os
horarios da entrega de acordo com a necessidade do comprador. Todos
os produtos de movelaria sdo fabricados a partir de madeira e MDF, sendo
essa uma das melhores opcoes das grandes montadoras de maéveis, ja que

possui durabilidade e resisténcia com o passar dos anos.

Além de mdveis, a Star também oferece uma variedade de
eletrodomeésticos e celulares, priorizando, mais uma vez, o preco justo

aliado a um atendimento de exceléncia.

Atualmente, o grupo de lojas atinge boa parte do publico C e D,
levando em conta que as lojas trazem aos clientes as melhores opcdes
de pagamento e parcelamentos. A Star também possui uma linha mais

sofisticada que engloba classe B, a conhecida Idhea Mdveis.



POR ALINE LIANO

9 SDN Conjunto A, T 119, Térreo, Setor 97, Asa Norte, Brasilia-DF

B (61)3471-3511
& Wwww.starmoveis.com

© Segunda a sabado, das 8h as 20h | Domingos, das 8h as 14h




CONTABILIDADE

CONSCIENTE CONTABILIDADE

E CONSULTORIA
CRESCENDO JUNTOS

m modelo diferenciado e implantado com sucesso é a proposta da

Consciente Consultoria, Contabilidade e Treinamento, que presta

servicos de consultoria organizacional, planejamento estratégico e
tributdrio, auditoria, projetos de viabilidade econdmica, assessorias tributaria,

trabalhista e juridica, projetos para financiamento e avaliagdo de empresas.

O diretor, José Arimatea Soares de Oliveira, afirma que a Consciente comecou
com duas empresas, em um projeto dele e do sécio Ademir Nascimento
Ferreira, e hoje é uma fusdo de dez empresas de contabilidade e 14 sécios.

A meta agora é somar ainda este ano mais 26 socios e 18 empresas.
“Comecamos com duas e somando as carteiras de clientes, hoje atendemos
440 empresas. Nosso objetivo € alcangar 1 mil. Reduzimos custos e dividimos a

gestao, com cada sdcio responsavel por uma area’, explica.

Ele diz que somando os escritorios, cresce a capacidade de investimento
de todos, principalmente em tecnologia para otimizacao dos processos,
aumentado assim a eficiéncia. “Treinamos a equipe e ganhamos em escala.
Hoje, temos sete funcionéarios por drea e estamos trabalhando para que

cada um possa atender um nUmero maior, com mais qualidade’, relata.

Segundo ele, a maior dificuldade para os contadores é se adaptar em uma
gestdo compartilhada, em que as decisdes sdo tomadas pelo conselho
deliberativo de sécios, que se reline mensalmente, mas os resultados
alcancados sdo altamente positivos. “O objetivo é estarmos juntos e
crescermos juntos. Em um ano, aumentamos o faturamento em 200%,
sendo que 50% do lucro é distribuido entre os sécios, proporcional a cota
de cada um, e 50% é reinvestido na empresa. Este € um modelo Unico de

gestdo no mercado do Distrito Federal’, conclui.



POR ELMA ASSIS

| CONSscieENTE

L TE R IR L AT

9 CNB 4, Sobreloja 2, Lote 07, Taguatinga Norte, Brasilia-DF, 72115-045
B (61)3038-1200

W contato@conscientedf.com.br

B www.facebook.com/conscientedf

& www.conscientedf.com.br




CONTABILIDADE

GESTAO CONTABIL
CRESCENDO COM O EMPRESARIO

om as mudangas recorrentes na economia do pafs e as empresas

se expandindo cada vez mais, nada mais sensato do que ter como

parceiros escritorios contdbeis que garantam suporte e confianca
para tratar de impostos, contratos e demais tributos. E assim se enquadra a

Gestdo Contabilidade, empresa atuante no Distrito Federal ha 20 anos.

Além das areas rotineiras da contabilidade, a Gestao também investe em
consultorias e apoio a sucessao familiar dentro das empresas. Segundo
Renato Oliveira, um dos sécios do escritdrio, esses servicos demandam
equipes in loco na empresa a ser trabalhada. Esse trabalho pode ser

feito com os préprios funcionarios da Gestao ou sao selecionados
colaboradores que se adequem ao perfil da empresa ou, por fim, através

de contadores parceiros.

Para Renato, independente do servico que seja prestado a empresa, o
primordial é falar a mesma lingua do empresario, j& que boa parte desses
profissionais n&o possuem formacéo em areas administrativas ou contébeis.
“Nosso foco ndo é trabalhar para o fisco, mas sim apoiar 0 empresario,

orientando e mostrando a importancia de trabalharmos juntos’, conta.

A Gestao Contabilidade garante que o crescimento de uma empresa é
equivalente ao sucesso do trabalho, ja que ao longo de duas décadas
testemunhou a evolucao de varios empreendedores que comecaram do
nada.“Temos clientes que comecaram com uma portinha e hoje ja faz

exportacoes. E isso 0 que queremos, ver esse empresario crescer”.



”Gestﬁo Contébi

-2~ Solugbes em contabilidade

SCLRN 712 ®Bloco F e Entrada 13
las 101 A 104

9 SCLRN 712, Bloco F, Entrada 13, Salas 101 a 104, Asa Norte, Brasilia-DF, 70760-516
B (61)3242-0343

O Segunda a sexta-feira, das 8h as 19h
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CONTABILIDADE

JURIDICON
SERVICO CONTABIL DE ALTA CONFIANGA

M um ramo que possui tantos escritérios em atividade, a Juridicon

== se destaca no mercado contabil com a experiéncia e tradicdo de

b quem atende h& 40 anos. Administrado por trés socios que, além da
contabilidade, também possuem formacédo em outras dreas como direito
e administracao, a Juridicon apresenta justamente esse diferencial no

atendimento aos clientes.

Para Frank Eduardo Silva, um dos sdcios do escritério a experiéncia e
conhecimento na érea juridica, por exemplo, faz com que o suporte
oferecido aos empresarios que procuram a Juridicon se torne muito
mais completo. “Ainda que esse cliente ndo contrate servicos juridicos,
ele pode contar com a nossa vivéncia na area, esse é o diferencial que

apresentamos e que j& estd embutido no Nosso custo’, conta.

Fazem parte da equipe da Juridicon, profissionais altamente capacitados
e aptos para atender a grande variedade de clientes, que vao desde

comerciantes, construtoras, até atacadistas e clinicas médicas.

O escritdrio situado no Lago Sul se localiza em um ambiente sofisticado,
com estacionamento préprio e facil localizacao. Esse espaco, que antes
funcionava a sede de uma embaixada, foi a escolha dos sécios para
melhorar ainda mais o atendimento, tirando a empresa de um espaco
completamente intransitavel, devido ao enorme fluxo de carros do Plano

Piloto, para um ambiente mais tranquilo e acessivel.



POR ALINE LIANO

Q@ SHIS QL 08, Conjunto 08, Casa 01, Lago Sul, Brasilia-DF

@ (61)3321-0999
& www.juridicon.com.br

O Segunda a sexta-feira, das 8h as 17h
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CONTABILIDADE

MGS SERVICOS CONTABEIS
COMPROMETIMENTO E SEGURANCA
DE QUEM ENTENDE

om a experiéncia de mais de duas décadas no mercado, a MGS
Servicos Contabeis vem atuando em Brasilia com a credibilidade e

0 conhecimento que poucas empresas do segmento possuem.

Sob a gestédo de Marco Aurélio Torres Gomes de S& desde 1994, época
em que nasciam grandes empresas percussoras da area contabil, a MGS
foi evoluindo conforme as mudancas e desafios econémicos que o pais
enfrentava e, segundo avaliacao, o trabalho que até entédo era obrigatério
e simples se expandiu e migrou para outros meios. “Hoje a contabilidade
caminha para um cenério tecnolégico, se tornou multibinaria, ndo se

resume mais em crédito e débito’, explica o empresario.

Atualmente, a empresa atende principalmente estabelecimentos de
pequeno e médio porte e que possuem a consciéncia da importancia
sobre o planejamento estratégico que a MGS oferece. Um dos exemplos
sao as empresas Sonia Imoveis e Office Service. As empresas de grandes
portes solicitam, na maioria, o trabalho de consultoria, outro diferencial

apresentado pela equipe MGS.

Além da coordenacao do grupo, Marco Aurélio ainda colabora, ha mais
de dezessete anos, com o SESCON, entidade sindical que representa as
empresas de servicos contéabeis, de assessoramento empresarial, pericias,
informacoes e pesquisas do Distrito Federal. O papel do empresario € de
Diretor de Relagao Institucional, onde é responsével por fazer ligagoes

entre entidades sindicais e entidades publicas.



POR ALINE LIANO

Q@ SHCNCLQd 311, Bloco A, N° 30, Brasilia-DF

B (61)3202-5267

N contato@grupomgs.com.br
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CONTABILIDADE

PRIMUS ASSESSORIA CONTABIL
EXCELENCIA EM ATENDIMENTO

rabalhar com exceléncia em assessoria contabil € a proposta da Primus
Assessoria Contabil, hd 34 anos no mercado e uma carteira com 150
clientes na area de contabilidade comercial, contabil, fiscal, trabalhista

e tributdria nos segmentos de comércio e prestacdo de servicos.

O escritério, administrado pelos sécios, Euler Mendes Aguiar, André
Avelino Gomes e Norton Caetano Vasconcelos, atua com a preocupacao
de oferecer as melhores informacdes aos clientes, e para isso a busca pela
atualizacdo no mercado e a capacitacédo € uma constante tarefa, sequndo
Euler Mendes. Além disso, a parceria com duas consultorias tributarias

fazem parte desse sucesso.

“Temos que acompanhar sempre as mudangas em todas as areas para
orientarmos os clientes. Por exemplo, o Supersimples foi uma mudanca
recente, e muitas empresas precisam decidir se compensa permanecer,
por algumas mudancas, de acordo com o texto da lei. Por isso, precisamos
estar atentos e passar todas as informacdes para que tomem suas

decisdes” diz Euler.

Na opiniao dele, para alcancar o sucesso em mais de 30 anos de
mercado o profissional precisa gostar do trabalho que realiza, buscar o
conhecimento e inovar sempre."E necessario estar sempre proximo ao
cliente, dando-Ihe atencao e o atendendo da maneira que ele precisa,
com visitas as empresas ou de outra forma. O importante é fazer o

trabalho bem feito” conclui.



POR ELMA ASSIS
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Q@ SHCGN 706, Bloco A, Loja 50, Asa Norte, Brasilia-DF, 70740-701

B (61)3347-3277
B www.facebook.com/primuscontadores

& www.primuscontadores.com.br




MODA E BELEZA

ATELIE DO BEBE
TRANSFORMANDO SONHOS EM REALIDADE

om produtos diferenciados e fabricados em cinco ateliés, o Atelié
do Bebé atende a um publico que esta procurando qualidade,
diferencial e produtos personalizados. Uma loja acessivel que se
preocupa com o bem estar dos clientes e também com a preservacéo do
meio ambiente.
H4a 10 anos no mercado, o Atelié do Bebé trabalha com projetos
decorativos de quartos infantis e adolescentes. Desenvolve o que o
cliente deseja a partir do zero: “Transformamos sonhos em realidade’, diz a

empresaria Arielda Dantas.

A rede atende principalmente gestantes que estdo decorando o quarto
do bebé. A empresa trabalha com todo o enxoval que a mamae deseja
para o filho e segue as tendéncias do mercado. O processo envolve uma
consultoria com os clientes, para que o resultado se adeque a expectativa

e personalidade do cliente.

Em parceria com o Laboratério Sabin, hd também a entrega do “Manual da
mamae gestante e bebé”as futuras mamaées, com informacgdes do assunto
e da loja. A empresaria Arielda Dantas frisa que futuramente pretende

expandir o negdécio para o Sudoeste e outras regides do Plano Piloto.



POR VANESSA SANTOS

9 QND 28, Avenida Comercial Norte 01, Taguatinga Norte, Brasilia-DF, 72120-280

@ (61)3475-0015
M ateliebebe@yahoo.com.br
B www.facebook.com/oateliedobebe

& www.ateliebebe.com.br
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MODA E BELEZA

AUTO ESTIMA
A LOJA QUE TRADUZ SEU NOME

mulher antenada e moderna, além de néo abrir mao de uma roupa
da moda, ndo deixa escapar os detalhes em acessorios e calcados.
E pensando nessa mulher jovem e que ama uma producdo bem

descolada que a Auto Estima oferece os melhores produtos.

A loja possui a melhor qualidade de bijouterias com um preco acessivel.
Dentre as pecas destacam-se correntinhas com temas de esportes,
amuletos e brincos desenhados com a tendéncia do momento, além de

anéis e clutches.

Além das linhas de acessorios, a Auto Estima é conhecida por ser a loja
autorizada a comercializar os produtos da marca Melissa, que faz parte do
grupo Grendene, fundada em 1979. A marca é a grande precursora das
sandalias feitas de plasticos e voltadas para o publico jovem e descolado.
Com o passar dos anos, a Melissa ganhou parcerias com designers
conceituados no mundo, como o renomado Alexandre Herchcovitch.

O cheirinho das sandélias e a variedade de cores e formatos séo
caracteristicas marcantes da marca, que j& calcou os pés de nove em cada

dez mulheres.

Com todas essas opcdes, a Auto Estima mantém promocdes durante

todo 0 ano.”Mesmo em época de promogdes, procuramos manter Nosso
estoque com volume de mercadoria, afinal, as pessoas precisam ter
opcoes, mesmo nesses periodos’, conta Silvana Rocha Rabello, proprietaria

da Auto Estima.



POR ALINE LIANO

plissa

9 SCS Quadra 7, Bloco A, loja 273, Pétio Brasil Shopping, Asa Sul, Brasilia-DF, 70307-902
S (61)3033-3743
© segunda a sdbado, das 10h &s 22h30 | Domingo, das 12h as 22h30
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MODA E BELEZA

BABALOO PINK
PECAS EXCLUSIVAS E CLIENTES FIEIS

epois de encerrar as atividades como funcionéria da prefeitura de

Aguas Lindas, Nildete Vieira Melo resolveu tornar um sonho em

realidade: abrir uma loja com o préprio estilo.

A Babaloo Pink foi inaugurada sob a coordenacéo de Nildete e o filho,
que entrou como sécio no negdcio. “Sempre foi um sonho meu, ja que
eu trabalhava vendendo algumas coisas na prefeitura para amigas’,

conta a empresaria.

O estabelecimento continuou seguindo o que Nildete imaginava e oferece
roupas, calcados e acessoérios de moda feminina: “A cliente sai da loja com
o look completo”. Segundo a empresaria, diferente de alguns comerciantes
que buscam mercadorias nos arredores do Distrito Federal, Nildete prefere
exclusividade e procura trazer pecas de pontos mais distantes do pafs:

“Trago muita coisa do Parand e Minas Gerais”.

Por j& ter iniciado esse lado empreendedor antes da Babaloo Pink, as clientes
da época da prefeitura passaram a acompanhar os produtos de dentro da loja.
“Aqui meu maior publico sdo as clientes antigas, que sempre passam, nem

que seja uma vez no més para fazer uma compra’, diz Nildete.

A empresdria ainda conta que sempre procura promover descontos,

promocdes e bazares na Babaloo Pink.



POR ALINE LIANO

9 QND 29, Lote 20, Loja 05, Taguatinga Norte, Brasilia-DF, 72120-290

I babaloo.pinks@facebook.com
¥ www.twitter.com/babaloopink

O segunda a sexta-feira, das 9h as 18h | Sabados, das 9h as 14h
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MODA E BELEZA

BAD BOY
GESTAO DE GARRA

uase todos, principalmente os jovens, conhecem a marca Bad

Boy. Mas nds trazemos a histéria por tras do sucesso. As lojas

da marca estadunidense apresentam, além dos produtos de
nome homaonimo, outras marcas de peso na moda masculina como MCD,

Oackley, Lost, Billabong, Hurley e Arnette.

Segundo Virginia Guimaraes, proprietaria das lojas em Brasilia e entorno, o
padrao seguido é focado no homem moderno, dinamico e atuante. “Nossos
clientes sdo pessoas que gostam de esporte, lutas, surf e estdo sempre
dispostos a enfrentar desafios. Esse publico ndo seque uma faixa etdria, pois

acredito que a idade esta na cabeca de cada um’, analisa a empresaria.

Coordenando e administrando as lojas da marca Bad Boy e Californiana,
Virginia acumulou, ao longo de vinte anos, grande experiéncia no
segmento varejista. A empreséria, que pode ser definida como mulher
elegante, dinamica e, sobretudo, corajosa, ja superou sérios problemas
de saulde, o que nédo a impediu de administrar onze lojas, dirigir a familia,
cuidar da saude e pertencer a diversas entidades de classe, tudo isso
esbanjando otimismo. "Mesmo na crise podemos aproveitar muitas
oportunidades, e é por isso que me mantenho otimista. Nao quero ouvir

sobre crise, quero ouvir sugestoes, ideias novas, criatividade’, completa.

Os vendedores da Bad Boy seguem o padrao descontraido, alegre e
otimista da empresaria eo consumidor percebe, logo ao entrar nas lojas, o

ambiente agradavel pelo olhar de satisfacdo dos funcionarios da Casa.
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9 Alameda Shopping, 1° piso, Loja PA 42, Brasilia-DF

@ (61)3352-8604
9 Conjunto Nacional, 2° piso, Loja 2116, Brasilia-DF

-
r
N7

S (61)3328-1638
9 Parkshopping, 1° piso, Lojas 285, Brasilia-DF

@ (61)3233-9599
9 Taguatinga Shopping, 2° piso, Loja 2058, Brasflia-DF

& (61)3351-6101
9 Shopping Péatio Brasil, 2° piso, Loja P146, Brasilia-DF

B (61)3024-9027
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MODA E BELEZA

CIRANDINHA
BOM GOSTO E QUALIDADE

xcelente atendimento, produtos de qualidade e os melhores precos

== diferenciam a Cirandinha no mercado. Com trés lojas, a empresa

b COMercializa vestudrio para criancas de 0 a 16 anos, além de
calcados, roupas de banho e produtos para bebés, como banheiras, cestos

de roupas, toalhas, babadores e jogos de cama para bercos.

A proprietéaria, Bernardeth Martins, conta que trabalha com fornecedores e
representantes de produtos de origem da Regido Sul e consegue oferecer
excelentes precos para os clientes: "Estamos sempre criando estratégias de

divulgacao para melhorar as opcdes ao cliente”

Além disso, a empresa é empenhada em contribuir com a sociedade e, por
isso, participa da Campanha Solidaria, que oferece pecas com desconto
de 50% para que os clientes comprem e doem para instituicdes ou

organizacdes que necessitam e atendam a criancas em situacao de risco.

Bernardeth comenta que também utiliza muito o Facebook para divulgar

0s produtos da loja, a0 menos duas vezes por semana, o que segundo

ela apresenta excelentes resultados, j& que os clientes, que também séo
informados por mensagens e e-mail marketing, conhecem as novidades
mais rapido e de modo confortével.“Temos parcerias com outras empresas,
como por exemplo, os clientes que compram acima de R$100 ganham uma
massagem, e também, aos sabados, uma vez por més, na loja do Shopping
Jardim Botanico, oferecemos para os filhos dos clientes um momento de

diverséo, com pula-pula, pipoca e algodao doce’, destaca.



POR ELMA ASSIS

Outra estratégia, complementa, é a participacao em feiras, como a Feira
da Gestante, Crianca e Bebé, realizada em trés edicoes anuais, em Brasilia.
“Todas as campanhas e promocdes contribuem com as vendas. Temos
sempre pecas com precos promocionais e o cartdo fidelidade. A cada

RS 50 em compras, o cliente ganha um carimbo e quando completa dez,

ganha RS 50 de crédito para trocar em produtos da loja"

A empresaria ressalta que ja pensa em investimentos para o proximo ano,

como a abertura de mais uma loja na Asa Sul.

Unidades: Shopping Jardim Botanico, Varjao do Torto e Condominio

Solar de Brasilia Ill.

@ CRS 510, Bloco C, Asa Sul, Brasilia-DF, 70360-535

B (61)3427-3784
B www/facebook.com/CirandinhaBsb
& www.lojacirandinha.com.br

C‘-) Segunda a sabado, das 9h as 21h
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MODA E BELEZA

CHULEZINHO
CALCANDO A MOLECADA

grupo de lojas Chulezinho ja fez muitos pezinhos de Brasilia

correrem em seguranca e conforto. A primeira loja inaugurada

em 1995, com produtos variados e o estilo que os pais exigem na
hora de calcar os filhos. Com o passar dos anos, 0 grupo investiu em novos
polos, levando a todo o publico de Brasilia e entorno as melhores marcas de
calcados infantis. Dentre as parceiras da Chulezinho, destacam-se Klin, Ortopé,

Bibi, Grandene, All star, Crocs e Skatchers.

Com o conceito de atender todos os niveis de publico, o proprietario
das lojas, Ricardo Correa Borges, investiu, ao longo dos anos, ndo
apenas na diversidade de produtos, mas também nos valores
embutidos nas pecas. “Aqui na Chulezinho atendemos todas as classes,

desde A até D, conta o empresario.

Foi pensando assim que Ricardo também viabilizou o foco na compra de
produtos nacionais, que hoje ja toma grande parte das lojas. “Eu optei por
trabalhar mais com calgados fabricados aqui, até pra ndo precisar repassar

um custo mais alto ao cliente’, explica.

Atualmente, as lojas Chulezinho sdo encontradas na Asa Sul, Taguatinga,

Aguas Claras e Ceilandia.



POR ALINE LIANO
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Q@ QNB 16, Lote 1, Loja 1/2, Taguatinga Norte, Brasilia-DF, 72115-160
Q St.MQnmz2, Conjunto E, Ceilandia Centro
a8 (61)3201-7782

° SCLS quadra 303, Bloco D, loja 21, Asa Sul

B (61)3034-8013
B www.facebook.com/chulezinho

o Segunda a sédbado, das 9h as 18h
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MODA E BELEZA

2 TEMPOS
COM ESTILO F BELEZA

mulher brasiliense pode encontrar o melhor da moda casual, festa

e acessorios na 2 Tempos, onde ird desfrutar do estilo e beleza da

marca made in Brasilia. As colecdes, sempre antenadas a moda,
buscam atender clientes de todas as faixas etérias, prevalecendo sempre a

qualidade do produto, requinte e exclusividade.

A 2 Tempos tem quatro lojas no DF. A matriz fica na 202 sul e as filiais

na 305 Sul, no Shopping Conjunto Nacional e no Taguatinga Shopping.
Sao produzidos quatro catalogos por ano com pecas de novas colegoes,
enviados para todas as clientes da loja, saldes de beleza e consultérios

meédicos e dentarios.

Todas as lojas possuem oficina para ajustes de vestidos para as clientes,
sem custo adicional. A empresa conta também com uma producao de
jeans com ajuste ao corpo que atende clientes que usam até o manequim
56. A empresaria Cristina Moura afirma que, em 24 anos de comércio,

conhece bem os clientes, as necessidades e gostos.

A fabrica fica no SAAN, em Brasilia. Com crescimento de producéao,
Cristiane Moura pretende investir no e-commerce e na criagao de
franquias da loja para que a marca chegue a outros estados. Além do site
da empresa, as clientes da 2 Tempos podem conferir as novidades no

Facebook e Instagram da loja.
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9 CLS 202, Bloco B 12, Asa Sul, Brasilia-DF, 70232-525
8| (61)3225-5636

B www/facebook.com/2Tempos
www.instagram.com/2tempos
& www.2tempos.com.br

(C) Segunda a sexta-feira, das 9h as 20h | Sdbados, das 9h as 19h
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MODA E BELEZA

GLOBO ESPORTE
ONDE VOCE CHEGA PRIMEIRO!

loja Globo Esporte, situada no coracao de Taguatinga, além de
fazer parte da cidade e de seu desenvolvimento é prova do esforco
e perseveranca da familia Aratjo. Uma histéria iniciada em 1994,

quando Geraldo Araujo saiu do emprego para abrir o préprio negdcio.

Assim comecou a Globo Esporte, que sempre esteve localizada na area
central de Taguatinga, oferecendo produtos e marcas consagradas no
segmento esportivo, entre as quais destacam-se a Nike, a Penalty, a Umbro

e a Reebok.

A Globo Esporte carrega ao longo de seus 22 anos emocionantes historias
dos clientes que sao considerados “da casa” “Eles sdo a razdo da existéncia
da loja. Sado consumidores absolutamente fiéis que fazem questao

de acompanhar os filhos e netos, quando estes vém comprar artigos
esportivos. Nos tratamos estes clientes pelos nomes. Também é muito
comum recebermos atletas que eram jovens no comeco da Globo Esporte

e hoje trazem os filhos’, conta Geraldo.

Segundo o empresario, essa tradicdo deve continuar com o passar dos
préximos anos, vez que um dos filhos ja toma as rédeas de boa parte
administrativa da loja. E ndo é porque a Globo Esporte se mantém como
grande conhecida do publico brasiliense que ela deixa de investir em
novos clientes para garantir boas vendas: “O segredo para se destacar em
meio as crises é trabalho, inovacédo e agilidade de trazer o produto do

momento até a loja’, conta Geraldo.



POR ALINE LIANO

Essa preocupacdo com relacéo a novidade, inclusive, é uma das
prioridades da direcao da Globo Esporte. Como conta o empresario, 0
“boleiro” sempre estad antenado e faz questao de adquirir os principais

lancamentos de camisetas, chuteiras, bolas e outros materiais esportivos.

Outro grande diferencial sdo os troféus e medalhas que a Globo Esporte
oferece. A loja éuma das maiores distribuidoras de artigos para premiacao
no Distrito Federal."Além de dispormos de todos os tipos de artigos de
premiacao, também fazemos as gravacoes e mencoes na propria loja,’

informa Geraldo.

9 Lote 07, Quadra C 9, Taguatinga Centro

2 (61)3551-0909
o Segunda a Sébado, 8h as 19h




MODA E BELEZA

HERING STORE
0 BASICO CHIQUE DAS LOJAS HERING

om doze lojas no plano e entorno da capital, André Luiz Sborz,

coordenador da rede Hering Brasilia, afirma que cada loja atende

a publicos e necessidades diferentes. O cliente Hering ndo se
importa com etiqueta, ele compra pelo produto. O cliente do Shopping
Patio Brasil € aquele do setor comercial, que frequenta durante a semana.
J& o lguatemi tem maior clientela durante os fins de semana, ou seja,
dependendo da localizacéo, alguns modelos encalham em uma loja e na

outra tem uma saida bem significativa’, explica André.

Segundo o proprietério das lojas, Arnoldo Werner, que também é Diretor
do Sindivarejista DF, apesar da Hering ser uma franquia conhecida e com
picos de vendas em datas especiais como Natal, Dia das Mées ou Dia dos
Namorados, no resto do ano o faturamento das lojas oscila e acompanha

as diferentes fases da economia de Brasilia.
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9 SCS Quadra 7, Bloco A 50, Asa Sul, Brasilia-DF, 70307-902

B (61)3272-6002

B www.facebook.com/CiaHering
¥ www.twittercom/Hering_Oficial
& www.hering.com.br

© Segunda a sabado, das 9h as 22h | Domingo, das 14h as 20h

59



MODA E BELEZA

HILMS BONES
UMA IDEIA DIFERENTE

Hilms Bonés é uma daquelas lojas que chegam para apresentar
0 que o mercado ainda nao conhecia. O estabelecimento que ja
possui quatro filiais, inauguradas hd menos de um ano, oferece as

marcas mais famosas e tradicionais de bonés americanos.

A ideia que comecou nas ruas de Nova York, enquanto o proprietario
Eduardo Henrique Matos visitava a cidade, ganhou proporcoes maiores, e
0 acessoério que até entdo era coadjuvante nas vitrines, agora passa a ter

destaques na Hilms Bonés.

Segundo Eduardo, o publico que procura o acessorio esta localizado
principalmente em Sao Paulo e Goids, mas com a chegada da Hilms,

a clientela comeca a crescer em Brasilia. "Apesar de Brasilia ndo ter um
publico grande desse segmento, as pessoas acabam entrando na loja e

gostando’, conta.

Em funcdo dos produtos serem todos importados, os bonés nao
apresentam uma linha popular de precos, mas segundo Eduardo a ideia
é justamente essa, manter o padrdo diferenciado da loja e promover
exclusividade para os clientes."O legal é ndo ter mais do mesmo’, diz.
Nas lojas Hilms podem ser encontradas também regatas de basquete,

camisas e jaquetas estilo Hip Hop.
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9 CSB 2 Lotes 1/4, Loja PM 17, Taguatinga Sul, Brasilia-DF, 72015-525

B (61) 3352-0040
B www.(facebook.com/hilmsbones

(C) Segunda a sabado, das 10h as 22h | Domingo, das 12h as 20h
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MODA E BELEZA

LAFAETI JEANS
PRODUZINDO CONFORTO E QUALIDADE

empresa Lafaeti Jeans se mantém atualmente como um dos

grandes grupos de confeccao jeans do Distrito Federal. A fabrica

que foi fundada em 2005 no Recanto da Emas, enxergou a
producéo de pecas em jeans como um mercado promissor, e assim,
apos dez anos, consta com um grupo de doze lojas e dezenas de

representacées ao redor do pafs.

As lojas Lafaeti, além de oferecer os melhores materiais em calcas, shorts

e saias, lanca ainda cole¢des de pecas semanalmente, acompanhando a
moda e atendendo aos clientes mais exigentes com toda a variedade.

Os jeans da Lafaeti também sdo conhecidos pelas tendéncias que seguem,
ja que a empresa conta com estilistas, costureiros e designers que estao

por dentro do que acontece no mundo da moda.

Segundo o proprietério Lafaeti Bezerra Neto, a qualidade que a empresa
vém apresentando ao longo dessa década de trabalho fez com que a
clientela se tornasse fiel. "“Quem compra os jeans Lafaeti sempre acaba

voltando e adquirindo novas pecas’, conta.

Além dos jeans, as lojas também oferecem blusas e camisetas de

marcas parceiras.
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9 QS 3-s/n, Lote 1, Box 19, Taguatinga, Brasilia-DF, 71953-000

@ (61)3333-1744
& lafaetijeanswear.blogspot.com.br

(C) Segunda a sexta-feira, das 8h as 18h | Sdbados, das 8 as 18h
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MODA E BELEZA

MUSA BSB
0 MELHOR NUM SO LUGAR

om um ambiente intimista e acolhedor, a loja MUSA BSB busca
atender clientes de todas as idades, com moda intima feminina,

além de grande variedade de acessorios.

Para a empresaria Francisca Leal, um bom atendimento e a qualidade do
produto fazem toda a diferenca na hora de conquistar o cliente. A loja,
ha 6 anos no mercado, é uma das fidelizadas da marca Malwee e oferece

produtos das linhas Enfim, Carinhoso, Liberta, ZigZigZaa e Puket.

Francisca ainda ressalta: “Acredito na marca, no trabalho e na qualidade, a
Malwee também é uma empresa que trabalha com a sustentabilidade, é
preocupada com o mercado, educacéo e saude, ela tem uma assisténcia

diferenciada. Hoje a Malwee abrange todos os publicos”.

Com uma clientela variada, a loja se mantém atualizada em termos de
moda e dispde dos melhores catdlogos das novas colecées. No momento
é destaque a colecao "Outubro Rosa"O projeto de expansao da MUSA BSB

é a instalacdo de outra loja em Brasilia e o inicio do e-comerce.



POR ELMA ASSIS

° CLN 313, Bloco D 8, Asa Norte, Brasilia-DF, 70766-540

S (61)3447-7000
M franmusa2@hotmail.com

o Segunda a sexta-feira, das 9h as 19h | Sdbados, das 9h as 18h
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MODA E BELEZA

NAO ATIREI O PAU NO GATO
O LUGAR DA CRIANCA

“Néo atirei 0 pau no gato”é uma loja inaugurada em 2002 que

tinha como proposta inicial apresentar vestuario completo no

segmento infantil. Com o passar dos anos e a boa aceitacdo da
clientela, o negdcio ampliou a oferta de produtos e também comecou a

trabalhar com a linha de enxovais.

Atualmente, a loja possui roupas casuais e sofisticadas nos tamanhos
RN (recém-nascido) até 8 anos, além de carrinhos, cadeiras para
automoveis, protetores de berco, almofadas para amamentacéo, chupetas,

mamadeiras, escovinhas para higienizacao de utensilios, entre outros.

Apesar do segmento ter sofrido bastante com as familias que optavam em
adquirir os enxovais no exterior, 0 momento atual é favoravel, segundo
Rose Bandel, uma das socias da “N&o atirei o pau no gato”.“Com a alta do
dolar as pessoas pararam de fazer enxoval fora e voltaram a fazer aqui’,

garante a empresaria.

Além da facilidade nas formas de pagamento, Rose garante que as lojas
brasileiras possuem qualidade muito superior comparada as marcas
estrangeiras. "Nossas pecas sao bem melhores e possuem malhas e

durabilidade compativeis ao nosso clima’, explica.



POR ALINE LIANO

9 Avenida Araucérias, Lote 1205, Lojas 03/04, Aguas Claras Brasilia-DF, 71936-250

8 (61)3575-0131
© Segunda a sabado, das 9h as 19h
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MODA E BELEZA

FEZZUTI CALCADOS
ATENDIMENTO PERSONALIZADO

ferecer produtos de qualidade e sapatos com conforto e beleza
é a proposta da Fezzuti Calcados, ha 11 anos no mercado no
segmento de calcados femininos, bolsas e acessoérios, além de

produtos para festas.

A proprietaria, Fernanda Shalom, explica que identificou uma
oportunidade no mercado, j& que as lojas do mesmo setor ndo trabalham
especificamente com estes produtos e comecou a investir nessa area. A
loja conta hoje com um espaco somente com calgcados e acessorios para
festa que ja representa 30% das vendas. Atendemos noivas, madrinhas,

formandas e debutantes’, explica.

O excelente atendimento, segundo Fernanda, é o segredo do sucesso.
“Temos um atendimento personalizado porque nossa equipe conhece as
clientes, o perfil delas e sabem os produtos que gostam. Contamos com

uma clientela fidelizada que nos indica para outros’, relata.

A empresdaria comenta que contar com bons parceiros e fornecedores
também ¢é fundamental, assim como a publicidade e a divulgacdo dos
produtos, realizada com a participacdo em desfiles e a postagem de fotos
no Instagram e WhatsApp.“Os clientes véem as novidades e ja ligam para a

loja para fazer a reserva’, conclui.
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Q@ CLS 111, Bloco B, Loja 18, Asa Sul, Brasilia-DF, 70374-520

B (61) 3346-6283
B www facebook.com/fezzuti.calcados

¥ www.instagram.com/Fezzuti
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MODA E BELEZA

SIX BROTHERS
MODA JOVEM COM QUALIDADE

Six Brothers, além de ser um grupo de lojas de grande destaque
no cenario da moda do Distrito Federal, ¢ uma marca que se
mantém atualizada e com crescimento progressivo dentro do

segmento.

Segundo Osvaldo Dias da Silva, proprietédrio do grupo e marca Six Brothers,
a tendéncia é que o empreendimento ganhe proporcdes maiores para
que, futuramente, possa atravessar as fronteiras mais distantes. “Minha

ideia é ter um representante em cada estado’, conta o empresario.

A marca, que tem como direcionamento atingir o publico jovem, procura
investir alto em midias trazendo em cada colecdo “primavera-verao” uma

artista de renome para estampar outdoors, painéis e catalogos das lojas.

Em tempos dificeis para o comércio brasileiro, Osvaldo ndo se abala e
garante que através das dificuldades pode se crescer também. A crise
é a época da oportunidade. Se eu tiver o que meu cliente quer, ele vai

comprar’, conclui.

As lojas Six Brothers estéo localizadas no centro de Taguatinga, Ceilandia e

JK Shopping.
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9 QNH 3, Loja 01, Lote 01, Taguatinga Norte, Brasilia-DF, 72130-530
B (61)3373-5658

B www.facebook.com/SixBrothersDf

& www.sixbrothers.com.br/site/
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MODA E BELEZA

YOUNG BLUE
MODA PARA ELES

o constatar uma caréncia de moda masculina em meio a um
comércio predominantemente voltado para as mulheres, Raimir
Silvestre da Silva criou a Young Blue, a fim de atender os homens

gue procuram pecas casuais e jovens.

Com um preco justo e produtos de primeira linha, o empresario abriu
mao das “marcas conceitos” para atender os clientes que davam mais valor
ao custo baixo."O cliente que procura preco, quando ha aumento, ele te

larga. E o cara que quer pagar pelo justo’, explica Raimir.

Com duas lojas nos shoppings Alameda e JK Shopping, as pecas-chave
da loja séo as camisas golas pdlo, que além de serem procuradas pelos
homens, sdo as preferidas das mulheres que véo até a Young Blue adquirir
um artigo para o marido ou filho. "Apesar de se especializar no publico
masculino, recebo muitas mulheres na loja, porque o0 homem é meio

desligado e nao liga pra isso’, afirma o empreséario.

Raimir mantém o bom numero de vendas nas lojas e aposta que o grande

responsavel pelo sucesso, ainda é o preco acessivel a todos.
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Q@ CSB2, Lotes 1/4 17, Taguatinga Centro, Brasilia-DF, 72015-901

@ (61)3351-0111
B www.facebook.com/youngblue.alameda
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MUSICA,
ESPORTE E LAZER

CAPITAL MUSICAL
A LOJA DO MUSICO BRASILIENSE

uem nao gosta de musica? Ou quem néo gostaria de saber tocar
algum instrumento musical? Para quem nao fica sé na vontade e se
empenha (ou pretende se empenhar) pela musica, a Capital Musical

¢ aloja com as melhores ofertas e variedades dentro do segmento.

O estabelecimento oferece instrumentos musicais, equipamento de
iluminacdo e maquinas de fumaca.“Para quem quiser montar um show
musical, aqui na Capital Musical oferecemos todos os recursos e produtos

para isso’, conta Gleydson Fontenele, proprietario da loja.

Atualmente, o grande publico da Capital séo componentes e responsaveis
por corais e bandas de igrejas, como também musicos profissionais.
Algumas parcerias entre musicos de Brasilia foram firmadas com a loja, e
uma das mais conhecidas é com a famosa dupla Chico Rey e Parang, que
fazem questédo de levar o selo da Capital nos instrumentos que sao usados

nos shows.

Outro diferencial da empresa é a grande demanda de venda online, tanto
através do site préprio, como por sites de vendas e Facebook. Essa via de
compra ja ultrapassou as fronteiras do Centro-Oeste, alcancando Séo Paulo

e Rio de Janeiro, e é responsavel por 40% do total de vendas da loja.
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9 C 12, Lote 26, S/N, Loja 20, Taguatinga Centro, Brasilia-DF, 72010-120
B (61)3351-1311
B wwwfacebook.com/capitalmusical.instrumentos

& www.capitalmusical.com.br
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MUSICA,
ESPORTE E LAZER

CENTRAL MUSICA
DIFERENCIAL COMPETITIVO

ferecer um excelente atendimento, produtos distintos e

preco competitivo é a proposta da Central Musica, ha 24 anos

no mercado de Taguatinga (DF). De acordo com a gerente
Kénia de Freitas Rodrigues, a empresa familiar, fundada pelo pai, José
Rodrigues Ferreira, trabalha com a venda de instrumentos musicais, violao,
guitarra, percussao, bateria, e dudio profissional, como caixas de som e

amplificadores, além de uma grande variedade em acessérios.

Segundo Kénia, a loja foi a primeira no centro de Taguatinga, que hoje
conta com mais de 20 outros estabelecimentos do mesmo segmento, em
uma area conhecida como o setor de musica na cidade, onde os clientes
podem encontrar tudo o que precisam, mas que, por outro lado, também

estabelece uma grande concorréncia.

Por isso mesmo, de acordo com Kénia, é preciso se destacar pela
qualidade dos produtos e trabalhar com marcas exclusivas oferecendo o
melhor preco. "Acompanhamos o mercado nacional e internacional para
nos atualizarmos - j& que os clientes fazem pesquisas pela internet -, para
ficarmos sempre um passo a frente dos concorrentes” Uma das maiores
dificuldades, no entanto, completa ela, é a concorréncia com os produtos

ilegais e de imitacao.

O proximo passo da empresa, explica ela, é comecar a trabalhar com
vendas pela internet. “Hoje, vendemos para clientes que residem em
cidades do interior e ndo tém lojas deste segmento, pelo telefone, e

mandamos entregar, mas o caminho é o comércio online’, diz.



POR ELMA ASSIS

Central Musica Ltda.
Telefax: (61) 3562-4433

9 C 12, Bloco C, Loja 12/13, Taguatinga Centro, Brasilia-DF, 72010-120
B (61) 3562-4005

M centralm@brturbo.com.br

www.instagram.com/centralmusica

& www.centralmusica.com.br
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DIVERSOS

CLARO - VIA CELULAR
SUCESSO NO RAMO DE TELEFONIA

os Ultimos quinze anos, € inquestiondvel o crescimento que

empreendimentos ligados as operadores de telefonia movel tiveram.

Atualmente, é raro encontrar alguém que n&o possua um celular com
pelo menos uma linha telefénica. Hoje, todas as operadoras do pais, além de
ofereceram planos com linhas convencionais, também atuam fortemente em
vendas de smathphones e pacotes internet. O empresario Luiz Eduardo do
Carmo é um exemplo de sucesso no ramo, pois acompanhou boa parte do
segmento de perto. Conforme a tecnologia e o conhecimento foram ficando
mais acessiveis aos clientes, o crescimento profissional de Eduardo também foi

alcando oportunidades mais altas.

Apos passar alguns anos como vendedor, gerente e coordenador de
quiosques e lojas da area de telefonia, o empresério quis crescer, e a
partir de algumas parcerias e muita persisténcia, conquistou oito lojas
espalhadas por Aguas Lindas, Cristalina, Taguatinga, Ceilandia, Asa Sul,

Sobradinho e Riacho Fundo.

Para Eduardo, o grande diferencial do trabalho é agregar ao treinamento
dos funciondrios o bom atendimento, politica que ele ja aplicava quando
ocupava o cargo de gerente. “Ficamos em quinto lugar no Brasil de

qualidade’, revela orgulhoso, ao falar sobre a rede de lojas.

Além do cuidado ao tratar o cliente durante a venda, 0 empresario

preza também pela satisfacdo apds a compra.“Temos um departamento
chamdo Quality e, através dele, analisamos se o cliente se mantém
satisfeito com os nossos servicos. Nnosso indice de cancelamento é o mais

baixo de Brasilia” finaliza.



9 CSB 2, Lotes 1/4, Loja 47, Taguatinga Sul, Brasflia-DF, 72015-525

& (61)3547-2435
& www.claro.com.br

O segunda a sdbado, das 10h &s 22h | Domingos, das 14h &s 20h

POR ALINE LIANO

/9



DIVERSOS

CLINICA ELOHIM
UM ESTABELECIMENTO SERIO CREDENCIADO
PELO DETRAN

Clinica Elohim é um estabelecimento situado na grande érea
central de Aguas Claras. A clinica, que atende candidatos para
renovacao, obtencao e adicdo de modalidade de carteira de

motorista, conseguiu se estabelecer no ramo e na regiao.

Segundo Mozair dos Passos Moreira, proprietério, através da listagem
divulgada no site do Detran sobre as clinicas aptas para fazer os exames
pertinentes a cada categoria, os candidatos tomam conhecimentos sobre
os servicos da Clinica Elohim, e apds o primeiro contato comegam o

processo com médicos e psicélogos altamente capacitados.

“Ganhamos os candidatos através do nosso atendimento, como também
pela flexibilidade de horério’, conta. A questao do horario, citada por
Mozair, é um fator importante para o crescimento do local, ja que
grande parte dos candidatos que utilizam os servicos da clinica possuem

disponibilidade somente apds os o periodo das 18h.

Para Mozair, os servicos ofertados pela clinica sdo essenciais, afinal, guem
quer dirigir necessita de habilitacdo obrigatdria, o que inclui passar por todas
as etapas com exames médicos e aula sobre seguranca e direcéo. A regiao
de Aguas Claras tem se mostrado muito receptiva ao estabelecimento,

que garante que, além dos investimentos feitos em divulgacao, a famosa

propaganda “boca a boca”é a que mais resultado traz.



l

POR ALINE LIANO

Q@ Avenida das Araucérias, Lote 1205, Sala 110, Aguas Claras, Brasflia-DF
B (61)3048-0180

(C) Segunda a sexta-feira, das 8h30 as 19h30 | Sdbados, das 8h as 12h
(com atendimento médico das 9h as 10h30)
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DIVERSOS

INNOVA TELECOM

SATISFACAO NO SEGMENTO DE TV POR
ASSINATURA

m parceria com uma das empresas mais conhecidas do pais, a SKY, a

=== |nnova Telecom atende em média 32 mil clientes no Distrito Federal.

b A empresa é credenciada mdster da Sky e garante aos clientes:
venda, instalacdo, assisténcia técnica e retirada de aparelhos. Ou seja, nada
é terceirizado e todos o0s procedimentos pertinentes aos servicos Sky sao

de responsabilidade da Innova Telecom.

Segundo o proprietério, José Geraldo, a satisfacdo em trabalhar com
um grupo como o da Sky é muito grande, pois adjetivos nao faltam:
“Qualidade, compromisso, inovagao, pioneirismo e foco. A Sky é tudo isso’,

garante o empresario.

José Geraldo afirma, ainda, que ao contrério do que acontecia ha alguns anos,
0s servicos de TV por assinatura ja ndo séo luxos destinados as classes A e B.
Segundo o empresério, a Innova Telecom vem atendendo uma boa parte das
classes C, D e E com vantagem de oferecer planos pré-pagos, que assim como
os celulares, garantem aos clientes a compra de recarga de canais por tempo
determinado.“Essa é a tendéncia da TV paga, seguindo o exemplo da telefonia
movel’, conta Geraldo, que lembra que hoje, além dos servicos de TV por

assinatura, a Sky também oferece internet.

Atualmente, os servicos de recarga para os canais da Sky podem ser
efetuados em casas lotéricas, mas em breve a empresa garante que seréo

inaugurados pontos especificos para a venda desses créditos.



POR ALINE LIANO

@ EQNN 22/24, Bloco E 04, Ceilandia Sul, Brasilia-DF, 72220-575
B (61) 3046-3040

(C) Segunda a sexta-feira, das 8h as 18h | Sdbado, das 8 as 15h
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DIVERSOS

MICROSOM BRASILIA
RENOVANDO VIDAS

Microsom é um grupo de empresas que, além de trabalhar
com os melhores aparelhos para deficiéncia auditiva e
gagueira, tem como compromisso primordial estabelecer uma

relacdo de seguranca e credibilidade com seus pacientes.

No ramo desde 2001, a Microsom vem oferecendo, ao longo dos
anos, as melhores tecnologias e produtos no setor de aparelhos
auditivos e gagueiras. Apesar da variedade desses produtos, o Grupo
Microsom tem como responsabilidade e incumbéncia, por meio de
seus fonoaudidlogos altamente capacitados, orientar sobre a melhor

opcéo disponivel ao paciente.

Com quatro lojas distribuidas entre Asa Norte, Asa Sul, Taguatinga

e Centro Médico de Brasilia (Cemeb), a Microsom mantém como
prioridade a responsabilidade social, j& que esse segmento provém
de muita sensibilidade e delicadeza com os pacientes.“E muito
significante ver pessoas chorando ao ouvir com ajuda dos nossos
aparelhos’, relata Mariluce Cordeiro, ao relembrar casos emocionantes

ocorridos na empresa.

Toda e qualquer orientacdo apds a aquisicao dos aparelhos fica

sob supervisdo da Microsom, e o paciente tem a orientacao de
comparecer nas unidades periodicamente para ser feita uma avaliacdo
do progresso com o aparelho. E valido lembrar, também, que toda

manutencéo feita nesses produtos é vitalicia e sem custo adicional.



POR ALINE LIANO

8T APARELHOS AUDITIVOS
RELHOS P~ A GAGUEIRA

9 QNE 2, Lote 1, Loja 201, Taguatinga, Brasflia-DF
B (61)3563-7004

9 SCRN 716, Bloco F, Loja 06, Brasilia-DF, 70.770-660

B (67) 3347-9090 / 3347-9091

9 SEP - SUL EQ 715/915, Conjunto A, Bloco SL 301, Brasilia-DF, 70.390-155
B (61)3201-6181/3245-6181

9 CEMEB — SHLS - QD 716, Conjunto B, Bloco 04, Consultério 12, Brasilia-DF
B (61) 3346-0409 / 3346-0509

@ SCRN 716 Bloco F, Loja 06, Asa Norte, Brasilia-DF, 70.770-660

B (61) 3346-040

N Dbrasiaudio@terra.com.br

B www.facebook.com/pages/Microsom-Bras%C3%ADlia/463625147039456?fref=ts

35



SERVICOS

SINDIVAREJISTA

SERVICOS PARA ASSOCIADOS

O Sindivarejista/DF tem o prazer de apresentar alguns dos muitos beneficios oferecidos ao associado. Em cada

publicacdo, vamos expor convénios e parceiros, além dos servicos que prestamos.

Confira, abaixo, algumas das vantagens de ser um associado do Sindivarejista/DF:

Convencoes Coletivas de Trabalho

A data-base da categoria do comércio varejista € o dia 1° de maio e todos os anos, o Sindivarejista se retine

com o Sindicato dos Empregados para discutir as cldusulas de reajuste e outras condicdes sociais de interesse
da categoria, buscando o melhor acordo para ambas as partes. Ao final, os sindicatos assinam a Convencao
Coletiva de Trabalho (CCT), que rege as mudancas que devem ser aplicadas pelas empresas, por exemplo,

quanto ao reajuste salarial.

ApOos assinada, a CCT é enviada para as empresas associadas e também fica disponivel para consulta

permanente no site do Sindivarejista.

Certificado de abertura aos domingos

O Sindivarejista emite o Certificado de Abertura aos Domingos e Feriados para empresas associadas
gratuitamente, evitando que os associados sejam multados pela SRTE - Secretaria Regional do Trabalho e

Emprego, antiga DRT.



Consultoria Trabalhista

E importante a disponibilidade de um especialista na area trabalhista disponivel para orientar a sua empresa
nos assuntos trabalhistas, com atendimento presencial ou telefnico. Isso para que vocé seja auxiliado sempre
que necessite e tome decisdes acertadas para prevenir problemas futuros. O servico nao tem custo algum ao

associado, até a primeira instancia.

Convénios com faculdades e escolas

Nossos associados tém direito a descontos no preco das mensalidades em faculdades particulares, escolas de
ensino médio, fundamental, infantil e supletivo. Este convénio, além de beneficiar os comerciantes associados, 0s

familiares e dependentes, € extensivo a todos os os funcionarios (e dependentes) da empresa associada.

Além disso, celebramos convénios especiais para a obtencao de descontos nos cursos de pds-graduacao,
de MBA e de mestrado para os empresarios associados do Sindivarejista e seus dependentes, também

extensivo aos funcionarios.

Fxames Médicos

As empresas associadas contam com o Sindivarejista para emissao de exames médicos admissional e demissional
dos funcionarios gratuitamente. Os atendimentos podem ser realizados em clinicas na Asa Sul, Taguatinga e Gama.

Confira em nosso site mais informacgaoes.

Nao deixe de utilizar os servicos disponibilizados para
vocé e sua empresa!
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Sindivarejista

Sindicato do Comércio Varejista do Distrito Federal

Sindicato do Comércio Varejista do Distrito Federal
SCS Quadra 6, Bloco A, Ne 206, 4° Andar
Edificio Newton Rossi, Brasilia-DF, CEP 70306-91 1
Tel: (61) 3012-9090 | sindivarejista.com.br | Twitter: @sindivarejista



